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编者按：

又是一年毕业

季，对于走出校园的

毕业生来说，求职就

业是人生道路上面

临的又一次重要抉

择。然而，求职不是

一件简单的事。找

份工作不易，获得一

份自己喜爱的工作

更不易。求职有什

么窍门？与其生搬

硬 套 所 谓“ 求 职 秘

籍”，不如看看别人

的求职经历，从中获

得实战经验。本报

特推出“我的求职故

事”专题系列，希望

能为正在或将要找

工作的读者朋友提

供一些参考。

我是鼎城人，大学是在广西一所师范大学读的

体育专业。父母特别希望我毕业后，回到家乡当老

师。

在大四那年，我在鼎城一所中学实习。在实习

的时候，我发现公办学校很难考不容易进，老师的工

资也不是很高，所以我决定放弃走当老师这条路线。

2013 年 6 月 20 日，我不顾家人的反对，也随着

“毕业大军”浩浩荡荡地挺进广州，还跟着室友们一

腔热血地誓师：“不闯出一番天地，誓不回头。”

我应聘进了广州中山市的某知名品牌电器公司

做销售。

刚进公司的时候，工资待遇也不高，底薪2800元

一个月，跑业务拿提成，外加 100 元的交通费和 100

元的通信费补助。我的顶头上司也是常德人。也许

是出于同乡的缘故，他很器重我。我在中山两个月

里没有跑到业务，他也没讲什么，还鼓励我，年轻人

还需多加历练。

两个月后，工作开始上手了，业绩量也有点起色

了，我每个月可以拿到8000多元。做了两年后，上升

空间比较小，我觉得销售不太适合自己，感觉前途无

望，就辞职了。

其间，我在中山的一家广告公司跑过业务，还在

一家健身馆做健身教练。

我是家中独子，在中山的时候，父母特别希望我

能回来，但凡有招聘老师的消息就会通知我。刚开

始我是比较应付的，因为我在中山谈了一个女朋友，

如果考回来，两人分居两地，不太好。

2017年底，我和女朋友谈崩了，觉得待在中山也

没意思了。

我有教师资格证，家人又殷切地希望我回去当

老师。于是，我决心回去。

2018年3月，湖南省招聘特岗教师，我很清楚特

岗教师就是要到条件比较差的农村学校任教。考虑

到市里的学校很难考，竞争又很激烈，有些岗位只招

一个人，经常有大几十上百人报考，难度非常大，于

是，我就在网上报了特岗教师，5月从中山赶到长沙参

加笔试、面试。功夫不负有心人，我最终如愿考上了。

在选择学校时，我选了离家近的石门的一所中

学。

回来当老师后，发小开玩笑说我兜兜转转又回

到了原点。我觉得这也没什么。青春嘛，本来就是

多折腾。

兜兜转转回到原点
■口述：小刘 记录：蔡文龙

原本我在常德的一家房地产公司做销售，

但是公司让我加班又不给加班费，假期还很少，

我感觉很不爽。

6月初的时候，我在公司接待了一位来咨询

的顾客。一番交流后，顾客直夸我口才好，还反

复游说我去他们公司上班。对方向我描述在他

们公司上班很轻松，而且双休和节假日可以休

息。当时，我就是“馋”这个双休日呀，于是答应

去面试了。

一个星期后，我来到了这家公司所在的XX

广场。到了公司后，我发现这是一家规模很普

通的小公司，公司有10来个20至40岁左右的员

工在电脑前办公，男女都有。我观察了一下，工

作氛围倒是不错，大家都安静地做自己的工作。

面试官和我说，这家公司是证券公司旗下

的分公司，职员的主要工作就是推销基金和理

财产品。入职的员工每个月有2000元的底薪加

上15%的业务销售提成。面试官还说，在这里上

班压力小，赚钱多。“只要你肯努力，一个月就能

赚几十万！”我听了虽然觉得有些夸张，但是这

里的总体条件还不错，我相信凭借自己的经验

和能力一定能拿到不错的薪水。

每个公司企业都有自己的企业文化，这家

公司最有意思的是每天上班前要求大家喊口

号：“不吃饭，不睡觉，打起精神赚钞票。”

上班的前两天基本没啥事可干，就坐那看

电脑。经理看我闲着就来给我安排工作，他让

我首先多弄几个微信，还要给每个微信编排不

同的人物身份，然后去添加不同的客户人群。

我听着心里“咯噔”一声，说这不是骗人嘛！经

理说：“我们怎么可能是骗子，这是合理合法的

赚钱！”

这时我才真正注意到，所有同事的业务都

是在微信上开展的。我隔壁桌的男同事，他在

微信上的人设是“寂寞少妇”，每天和一个中年

人发消息，聊一些暧昧的话题，以此来迅速的获

取对方的信任。

我猜测公司就是让职员做各式各样的“角

色扮演”，通过这样的方法来“哄客户”买公司的

理财产品。我恍然大悟，但是这样的赚钱手段

我实在难以接受。

于是，我不干了。

被忽悠做“角色扮演”
■口述：张依柔 记录：曾楚乔

2015年暑假，上了两年大学的我突然萌发

了在常德市里找个暑期工做做的念头。一来充

实一下自己的生活；二来为自己赚点零花钱；

三来我希望通过实践让自己更加了解社会，更

好地与人沟通。

我来到了城里的叔叔家。叔叔和婶婶在

城里各拿着一份收入不太高的工资。他们有

两个孩子，一个上小学，一个上初中。对于我

的到来他们是欢迎的，至少我这个优秀大学生

可以辅导一下他们的孩子。叔叔也说了，我来

辅导，他们的孩子就可不去辅导班，省下的钱

他们再加一点开给我做工钱。我思忖了一下，

觉得赚自己家里人的钱不是那么回事，就决定

外去看看。

我上大学的第二年就过了英语六级，于是

我找到一个辅导机构，准备帮小朋友辅导英

语。可辅导班的工作人员说，帮小朋友辅导英

语，知识储备要求不高，但口语要求却很高，如

果吸引不住小朋友，他们便中途辞退。我一听

胀红了脸，口语是我的短板，于是我提出辅导初

中生的英语，一次辅导八个同学。我没好意思

开口谈待遇，我想辅导班请的老师可不少，不会

故意给我一个人少发工资。

我的生活能力有点欠缺，不会骑自行车，更

不会骑摩托。那个辅导班离叔叔家有点儿远，

我开始考虑过一个人单独租房子。可常德市的

房子租金不便宜，一个杂物间一个月都要大几

百元，再说我一个女孩家，万一租住出了危险可

怎么办？叔叔坚决不同意。

叔叔家离公交站有点远，每天早上，叔叔送

了婶婶到单位，再送我去辅导班，最后还要送自

己小孩上培训班。一个月后，我看到叔叔疲劳

不堪的样子，觉得自己拖累了他，便决定中止那

份工作。

我上了一个月课，得到了五千多元的工资，

对我来说这还是很不错的，只是打扰了叔叔，让

我十分过意不去。

这一次小小的求职经历让我明白一个道

理：一个人掌握的知识水平和他的生活能力是

求职工作不可或缺的A面和B面，书读得再好，

没有一定的生活能力也是不行的，它会成为我

们走向理想生活的绊脚石。

生活能力不可或缺
■口述：苏文 记录：王丕立


