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近期，兴业银行销售的财富产品“爆款”频

现。10 月 28 日至 10 月 31 日汇添富稳健增长混

合基金首发，兴业银行仅用不到 4 天时间便劲

销 100 亿元，占该产品总募集规模的七成以上；

同期，兴业银行推出首款固定收益增强型净值

理财产品——稳利睿盈-年年升产品，认购期

内实现销量 73.5 亿元，代理基金和自营理财同

时热销，凸显了兴业银行强大的财富产品销售

能力。

兴业银行财富销售能力的持续提升，得益

于该行近年来全面推进“1234”战略体系，充分

发挥财富管理业务在“商行+投行”战略中的助

推器作用，财富转型成效显著。截至 2019 年 9

月末，兴业银行各类财富类产品销量达 4.2 万亿

元，同比增长 8%，再创历史新高；其中基金、券

商、保险、信托等代理类产品销售快速增长，同

比增幅达 19%；财富类综合金融资产（不含个人

存款）1.4 万亿元，居 9 家股份制银行第二；零售

财富中间业务收入 46.2 亿元，同比增幅达 18%，

其中代理业务收入贡献超 46%，较去年全年提

升了 12 个百分点；在普益财富银行综合理财能

力排名中，兴业银行也连续 8 个季度蝉联第一。

在 资 产 端 ，兴 业 银 行 不 断 健 全 集 团 联 动

机制，强化协调优势，释放战略红利。一方面

强化服务渠道优势，基于客户需求，有效整合

银行、证券、资管、信托、期货等集团子公司服

务 渠 道 ，构 建 多 渠 道 一 体 化 客 户 服 务 能 力 。

另一方面强化基础资产构建优势，成立由零

售财富中心、理财子公司（筹备组）、集团子公

司组成的资产流转小组，建立常态化沟通机

制，确保财富产品基础资产的有效供应。

在销售端，该行积极转变思路，建立“大销

售”营销模式。根据客户的需求，提供存贷、财

富和结算产品等综合金融服务方案；结合客户

的风险收益偏好，综合运用债券、货币、资本、外

汇等金融市场的专业服务能力，通过自销和代

销相结合，为客户全市场精选产品；通过加强跨

条线公私交叉联动，在丰富客群来源的同时，更

好满足企业客户和零售客户的财富管理需求；

借助兴业银行集团经营优势，加强母子公司联

动，为客户提供银行、信托、基金、消费金融、研

究咨询等多元金融产品和服务。

在渠道建设上,随着该行新版手机银行的

上线，兴业银行实现线上线下渠道合力，科技赋

能提升客户体验。目前除传统的支行营业网点

外，兴业银行建立了近 900 家社区支行，构筑起

坚强有力的普惠型销售阵地，为客户提供更加

便捷友好的渠道选择。线上渠道包括网上银

行、电话银行、手机银行、微信银行、直销银行等

广泛布局，互联网财富管理平台“钱大掌柜”、具

有丰富金融消费场景的 APP“好兴动”等都颇受

好评，各自都拥有超过千万的大批量用户。在

场外，通过持续深化同业客户合作关系，兴业银

行建立起庞大的分销、代销网络，金融机构客户

覆盖率超过 90%。

在产品端，兴业银行以重点产品为抓手，积

极探索财富转型，加大标准净值性理财和代理

产品等重点产品销售。比如，随着资管新规落

地，财富管理的竞争格局面临重塑。兴业银行

敏锐抓住这一机遇，主动适应监管政策和市场

变化，加强产品策略研究，实现重点产品突破。

积极推进理财的净值化转型，打造了添利、稳

利、聚利等净值型产品体系，截至 9 月末，兴业

银行标准净值型理财产品余额 4445 亿元，列同

类型股份制银行第一；在财富代理业务方面，优

选信托、保险、基金等重点产品，满足客户需

求。通过加强与兴业信托联动，持续优选外部

合作单位，保障优势产品供应；保险方面，加强

趸交重点产品营销，期交产品落实常态化销售；

基金方面，以“固收+”和特色化权益类产品为

销售核心，加大定投产品推动力度，1 至 9 月非

货币基金销售增长强劲，同比增长 38%。

未来，兴业银行将继续完善销售渠道布局、

健全销售协同机制，通过全力打造全客群、全产

品、全渠道的“大销售”营销模式，有效助推该行

财富销售能力的突破。

一方面，深入推进“智慧网点”建设，合理整

合线上渠道，打造一站式综合服务平台。与此

同时，对线上线下渠道整合，实现线上线下高效

连通、高度对接。另一方面强化公私联动。从

打通队伍、打通培训、打通考核“三个打通”入

手，建立零售条线与企金条线、同业条线、投行

与金融市场条线及子公司的常态化协同联动机

制，在各类企业和金融机构营销服务方案中制

度化嵌入零售金融服务，在私人银行、代发工

资、保险销售、代扣代缴等业务上着手推进公私

联动，实现销售渠道价值的最大化。同时进一

步发挥金融市场优势，通过市场整合打造生态

型一站式财富销售平台，统一采购集团内外部

资产产品资源，为集团客户提供全资产谱系产

品和更多元化的产品选择，帮助客户实现财富

的保值增值。 ■杨祖智

“爆款”频现
凸显兴业银行强大的财富销售能力

为方便单位和个人在《常德日

报》《常德晚报》办理开业、变更、减

资、清算、注销等公告和各类遗失启

事登报，本报推出微信办理业务。

微信号:980948951

微信号:huang861161573

欢迎微信办理分类广告

分类广告
友情提醒：本栏目信息不作为签订合同等法律依据，交易时请核对相关法律及对方资质条件，涉及经济往来请慎重！

欢迎刊登：注销、减资、变更、开业等公告及各类证件遗失声明

电话：7717503 18007423992
排版QQ：2317821529
地址：柳叶大道常德日报传媒集团106室

现 有 工 业 厂 房 一

宗，占地面积 1700 平方

米，厂房建筑面积 1200

平方米，水电齐全。有

意者请联系龚先生。

电话：13875098878

地址：石公桥镇王家

桥村306省道旁

工业厂房
出租或出售

卢某某育有一子一女。妻子离家出走后，

他以无法抚养子女为借口，将 5岁的女儿卖给想

领养孩子的陈某某夫妇，得款 8 万元。之后，卢

某某将这笔钱大部分用于打赏网络直播平台上

的女主播。日前，福州晋安区人民检察院以涉

嫌拐卖儿童罪对卢某某、陈某某、郑某某等人提

起公诉。

据检方介绍，男子陈某某 2017年丧子，由于

自身无法生育，他产生领养的想法，多次让亲戚

郑某某等人寻找待领养的儿童。郑某某等人又

找到李某某，让他帮忙寻找。

2018 年 11 月，居住在莆田的卢某某以妻子

离家出走，一人无法抚养一儿一女为由，要将 5

岁的女儿卖给他人抚养。李某某得知此事后告

知郑某某。今年年初，经李某某、郑某某介绍，

陈某某与妻子吴某赶到莆田市，与李某某等人

接洽。

今年 2月，陈某某夫妇在确认卢某某的女儿

身体状况良好后，开车至莆田市，将卢某某的女

儿领养走。陈某某夫妇以“营养费”的名义付给

卢某某 8万元，双方当场签订了相关的协议书等

材料。之后，卢某某将这 8万元大部分用于打赏

“快手”直播平台的女主播。

今年 5月，陈某某携带一张出生医学证明前

往晋安区岳峰派出所办理出生申报。民警发现

这张出生证明系伪造，立即将他传唤至岳峰派

出所接受审查。陈某某被查后，卢某某等犯罪

嫌疑人先后落网。 ■福州晚报

8万元卖了女儿打赏女主播
这个父亲被公诉

看看这些土味奇观建筑

河北天子大酒店位于河北省燕郊开发区的天子庄园项

目内，外形为传统的“福禄寿”三星彩塑，高 41.6 米，早在

2011年就以“最大象形建筑”登上了世界吉尼斯纪录并获得

了吉尼斯最佳项目奖，是当时世界同类以雕塑形式出现的建

筑物中规模最大的。如此的象形建筑，只让人认为是巨大的

彩色雕塑，很难让人想到它是一座能住人的酒店。

这是位于河北省安新县白洋淀荷花大观园内修建多年

的金鳖馆。该馆原型为中华田园鳖，整个馆外部还原度极

高，背甲、头、颈皆呈泥褐色，腹色白中透绿。据了解，金鳖

馆东西长68米、南北宽46米、高18米，总建筑面积1680平

方米。 ■新浪


