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城建·家居A5

常德晚报讯（通讯员 祝萍）9 月

7 日，我市品质楼盘城投·蓉国新赋

A、B、C 区商铺盛大开盘，建筑面积

约 30—588 平 方 米 的 临 街 商 铺 ，以

全城瞩目之势绽放，以不负久待之

势登场。随着商铺的快速售出和认

购 成 功 ，短 短 不 到 2 小 时 ，热 销 近 3

亿元。

当 天 下 午 5 时 ，前 期 已 认 筹 的

客户们早早地来到开盘现场，虽然

现 场 温 度 高 达 36℃ ，依 然 无 法 阻 止

客 户 购 铺 的 热 情 。 等 候 区 座 无 虚

席，连过道上都站满了人，场面异常

火爆，充分展示了客户对城投·蓉国

新赋的热情与认可。

据 介 绍 ，该 项 目 是 我 市 城 投 集

团 ，凝 聚 20 年 开 发 经 验 的 巅 峰 力

作，联手远大住工、常德中烟、天城

建设，合力打造的全国首屈一指的

装配式建筑百万平方米大盘，以专

业的开发能力、优秀的产品研发能

力及积极参与城市互动建设的社会

责任感，诠释品牌荣耀与财富价值。

蓉 国 新 赋 据 守 西 城 核 心 地 段 ，

占据柳叶大道、芙蓉路、紫菱路交会

的金三角，地段价值不可复制。社

区临街商铺以一层商铺为主，5.4 米

层高可做两层使用，铺内立柱少，有

效使用面积大，满足经营者多元化

需 求 。 1∶2—1∶3 之 间 的 黄 金 开 间

进深比，最大开间达 9 米，更具昭示

性，完美吸纳片区人流。110 万平方

米的蓉国新赋大社区，其住宅建筑

总面积约 82 万平方米，社区商铺面

积 仅 3.5 万 平 方 米 ，约 23∶1 的 商 住

稀缺黄金配比，超大社区少量商铺，

商业价值与收益更稳定。

该 项 目 社 区 临 街 金 铺 30 平 方

米 起 ，主 力 商 铺 面 积 38—100 平 方

米为主，面积适中，门槛低，投资者

可轻松置业。综合投资率回报率、

风险优劣势对比，优质的社区商铺

更是保值又增值，享受租金和升值

的双重增益。

开盘热销近 3亿

城投·蓉国新赋临街商铺受追捧

9 月 6 日上午，湖南欧墅新材料科技有限公司开业庆典

活动在常德居和嘉美建材广场举行。在热烈的掌声中，领

导嘉宾携手按下启动球，开启欧墅科技新篇章。

公司董事长刘连喜说，欧墅科技正推动传统建筑转型

升级，打破传统装修理念，全力推广运用高科技新材料，让

世界看到中国“智”造的力量。湖南欧墅新材料科技有限公

司的发展思路符合我市建筑装饰产业绿色、健康、可持续发

展要求，在国家大力发展装配式建筑、推进钢结构装配式住

宅建设的政策支持下，希望乘着国家政策的东风，扬帆起

航、创新思维、加足马力、全速前行。

刘连喜介绍，专业轻钢别墅定制，全屋集成整装，可快

速为客户定制满意之家。其中，仅需 30 天就可轻松住豪宅

的轻钢别墅系列，20天全屋定制拎包入住的全屋整装系列，

为人们获得舒适、健康、智能、美观的居住环境，提供一站式

系统解决方案，以实力缔造经典。

湖南欧墅新材料科技有限公司成立于 2018 年 12 月 21

日，公司坐落常德居和嘉美建材广场，拥有 1300平方米的办

公场所及体验馆。 ■李佳营

欧墅科技举行开业庆典

9 月 8 日晚，为庆贺常德市城投集团成立 21 周年，城投

项目联展暨城投·新熙里开盘流程公示活动于城投·新熙里

营销中心盛大举办，为常德市民上演了一场视听盛宴。

活动尚未开始，现场已是一片人的海洋，不少客户内心

激动万分，迫不及待地早早来到了会场。无论是炫酷的人

和影像互动的视频舞蹈，还是精彩梦幻的泡泡秀，或者激情

的韩舞表演、经典乐队表演，现场所有人为这精彩的表演而

欢呼喝彩。

据悉，城投·新熙里项目将于 9 月 15 日盛大开盘，项目

位于市城区朝阳路与洞庭大道交会处，1公里内，金融、政府

及企事业单位林立；2公里内，近揽万达广场、友阿国际广场

和老西门街区三大商业配套，除自建幼儿园外，更与省级示

范名校武陵区第一完小为邻。此外，项目自带数万平方米

商业街区，业主购物、休闲、娱乐、社交，均在自家楼下。

■汤蔓青

城投·新熙里即将开盘

人们日益增长的美好生活需要和不平衡不

充分的发展之间的矛盾，在家装行业尤为明显，

为消费者打造更加健康、美好、舒适的人居生

活，助力消费者从传统消费向新兴消费、从数量

消费向质量消费、从物质消费向服务消费的转

型升级，是摆在众多装饰企业面前的一座“泰

山”。对此，创美人一直在探索。

集团定位：
围绕“居住”进行产业链布局

如何用一句话来描述或概括创美装饰的企

业定位与主要业务？那就是以“居住”为核心，

通过整合集团发展的有利资源，提供多方位的

配套服务，努力为客户打造科技幸福之家。目

前，创美装饰的业务涵盖工程装饰、设计服务、

施工服务、高档定制服务、环保整装服务，此外，

还在加快新媒体和互联网等业务版块。

由此看来，从集团定位到各核心业务版图，

从产业链协同到未来企业战略布局，创美人蓝

图规划清晰，顺势发展，一定会红遍东方。

产业拓展:
布局掌控“流量入口”

家装市场受房地产周期波动影响相对较

小，而且不像精装业务相对单一，随着存量房时

代的来临，二手房装修、老房装修、局部装修、家

装后市场机会非常多、非常大。这也是行业发

展所要看到的问题。

创美拥有 19 年的家装经验和成熟的运营

体系，具有强大的品牌号召力，本着“至真至诚，

尽善尽美”的理念”，携手共筑“百年老店”不是

梦。

服务整合:
打造家装互联网服务平台

在创美的业务版图规划当中，还有一个专

门面向互联网的服务平台，目前全新的网站也

在筹建中。笔者认为，老百姓花钱消费是愉快

的，但是大部分情况下，装修房子依然痛苦，主

要因为信息不透明和不对称，所以希望用互联

网科技带来行业的革新，为用户提供愉悦家装

消费体验的同时，也帮助装修工人实现自身的

成长和提升。

未来，创美还将继续沉淀，厚积薄发。旗下

几个核心业务版块会根据实际情况采取合适的

发展策略，掌控适度的节奏，在修炼内功的同

时，加强产业链之间的协同，不断提升核心竞争

力，拓宽和拓深企业“护城河”。 ■李佳营

创美：

围绕“人居”产业链布局 为客户打造美好生活

近日，日丰集团公益行动来到常德站，资助我市两名贫困大学新生。

据悉，日丰集团从8月初开始启动“圆梦大学 你的未来日丰管”活动，力图

帮助更多的寒门学子实现大学梦。 李佳营 摄

日丰集团
公 益 行


